TECHNICIEN SUPERIEUR EN GESTION COMMERCIALE

Nom : Touré
Prénom(s) : Ibrahima

Date et lieu de naissance : 20 - 10 - 1977 a
San - Pédro

Situation matrimoniale : Concubinage (03)
enfants

Contacts :

0140707067/ 0546 2558 36 / 07 77 5 142 28
Email : essakane2gold@gmail.com

Lieu de résidence : Bouaké

Nationalité : Ivoirienne

MES ATOUTS
Langues parlées :
% Frangais, Anglais
Autres diplomes :

% Permis de conduire civil et minier
< Bonne aptitude en informatique
(world, Excel,.....)
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Apte a diriger une Equipe

CURSUS SCOLAIRE ET UNIVERSITAIRE

Aout -Octobre 2002 : Formation en aptitude informatique par le FAFP de San Pédro pour le

compte de la Quincaillerie Gihane

2000-2002 : Ecole supérieur de commerce et de gestion GECOS San-Pédro soldé par le BTS

1991-1999 : cours secondaire 1" et second cycle au Lycée de la Paix de Gagnoa et l'institut

IGes d'Abidjan Yopougon

1983-1990 : Ecole primaire a I'EPP Soubré 1




EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

2018 a nos jours : Responsable Cabinet Sodia ; Entreprise de recrutement, de
distribution indépendant Mobile money et de sous traitance.

2016 - 2018 : Commercial a Icodis, distributeur Moov Africa de I'agence de Bouaké.
Mission : Supervision et développement du parc abonnés ; création, suivi et
développement des pdvs Moov money, assistant dans I'élaboration, la mise en ceuvre et
la suivie du plan de création des Espaces Services.

2015 - 2016 : Agent promoteur dans le recrutement des abonnés Moov.

2014 - 2015 : Commercial CDD a GNA Assurance
Mission : Prospection, prescription des différentes polices d'assurances ; suivie et
assistance des souscripteurs.

2013-2014 : Chef magasinier a la mine d'or Iamgold d'Essakane au Burkina Faso
Mission : Gestion de I'approvisionnement décentralisé des équipements ; distribution
optimale et rationnelle des équipements et du matériels. Evaluation du stock et
inventaire.

2012 - 2013 : Manceuvre, terrassier puis chef d'équipe terrassement Iamgold
Essakane.

Mission : En qualité de chef d'équipe, surveiller la bonne exécution des taches a nous
assignées dans le deadline imparti et en toute sécurité.

2005 - 2007 : Attaché commercial a Adiscom San -Pédro puis Soubré.
Mission : chargé des ventes et du recouvrement.

2003 -2004 : Commercial informaticien a la quincaillerie Gihane a San Pédro.
Mission : gestion informatisée du stock, suivi et vente.

2002-2003 : agent de collecte de féve de Cacao a la société socaténé dans la zone de
Méagui
Mission : prospecter les planteurs et coopératives pour un partenariat commercial.

Avril - Juin 2002 : Stage de validation a la Bernabé San -Pédro.
Théme : Comment se faire la gestion de stock d'une entreprise de quincaillerie




